
Lasermed SA, dont le siège principal est à Roggwil TG et qui possède une succursale à Givisiez FR, 
est une entreprise commerciale et de services dans le domaine des produits médicaux innovants 
et de haute qualité. Lasermed SA représente en exclusivité en Suisse des fabricants et des marques 
de renom, en se concentrant sur les domaines de la dermatologie, de l’esthétique/cosmétique, de la 
chirurgie plastique, de la chirurgie générale et de la gastro-entérologie.

Dans notre engagement auprès des cabinets médicaux, des hôpitaux et des instituts de beauté, la proximité 
avec la clientèle et une grande disponibilité à fournir des services sont des éléments importants de notre 
succès. Nos clientes et clients apprécient notre savoir-faire et notre passion pour les techniques et produits 
médicaux exigeants.

Nous souhaitons renforcer notre équipe couronnée de succès ! Nous recherchons un/une

Area Sales Manager Dermatologie Suisse romande, 80 - 100% (h/f)

Cette mission passionnante avec une grande responsabilité personnelle vous intéresse ?

Vous êtes passionné(e) par la vente et le conseil ? Des tâches intéressantes vous attendent dans une entre-
prise moderne et dynamique où la qualité, le service, la proximité avec le client et l’esprit d’équipe sont des 
valeurs essentielles.

Veuillez envoyer votre dossier de candidature par voie électronique à l’adresse www.lasermed.ch/jobs.  
Thomas Eberli, CEO, se tient à votre disposition pour toute question au 071 454 70 30, teberli@lasermed.ch.

LASERMED AG
Frohheimstrasse 2
9325 Roggwil TG
Tel. 071 454 70 30

LASERMED SA
Route André Piller 18 
1762 Givisiez FR
Tél. 026 466 38 15

info@lasermed.ch
www.lasermed.ch

Vos tâches
•	 Vente de l’ensemble de la gamme de produits 

pour la dermatologie et l’esthétique
•	 Suivi des clients existants et prospection active 

de nouveaux clients
•	 Participation à des formations internes et  

externes et à des événements professionnels
•	 Assurer sa propre compétence professionnelle 

de haut niveau

Vous êtes 
•	 fiable, capable de travailler en équipe, poli  

et sociable
•	 esprit d’entreprise
•	 orienté vers le service
•	 Habitué à travailler de manière autonome

Votre profil
•	 Personnalité convaincante dans la vente avec  

un savoir-vivre irréprochable
•	 Vaste expérience dans la vente  

d’appareils/produits médicaux
•	 Français courant, connaissances de base en 

allemand et en anglais
•	 Permis de conduire cat. B
•	 Domicile en Suisse avec permis B ou C

Nous offrons
•	 Activité intéressante et variée
•	 Une équipe bien rodée pour vous soutenir
•	 Beaucoup de place pour l’initiative personnelle  

et la responsabilité individuelle
•	 Conditions d’emploi attrayantes


