
Die LASERMED AG, ein Tochterunternehmen der Medical Vision Group, ist ein vielseitiger 
und leistungsstarker Dienstleister im Schweizer Medizinmarkt. Unsere Kundennähe und 
ausgeprägte Serviceorientierung bilden das Fundament unseres Engagements für Ärztinnen, 
Ärzte und Spitäler. Dank unserer Fachkompetenz und Leidenschaft für anspruchsvolle 
Medizintechnik geniessen wir das Vertrauen unserer Kundinnen und Kunden.

Zur Verstärkung unseres erfolgreichen Teams suchen wir eine/n

Aussendienstmitarbeiter/in für den Vertrieb von Produkten 
im Bereich plastische Chirurgie und Ästhetik in der 

Deutschschweiz

Medizinkosmetik Dermatologie

Plastische Chirurgie Med-Tech

Haben wir Ihr Interesse geweckt? Dann freuen wir uns auf Ihre Bewerbung! Bitte reichen Sie Ihre 
Unterlagen elektronisch ein unter www.lasermed.ch/jobs. Für Fragen steht Ihnen unser 
Herr Thomas Eberli unter 071 454 70 30, teberli@lasermed.ch sehr gerne zur Verfügung.

Ihre Aufgaben
• Betreuung und Beratung von plastischen 

Chirurgen in Kliniken und Praxen in der 
deutschsprachigen Schweiz

• Aktiver Verkauf unseres hochwertigen 
Portfolios im Bereich Brustimplantate und 
medizinische Ästhetik

• Durchführung von Produktpräsentationen, 
Schulungen und OP-Begleitungen

• Pflege und Ausbau bestehender Kunden-
beziehungen sowie Gewinnung neuer Kunden

• Teilnahme an Fachkongressen, Messen und 
Netzwerkveranstaltungen

• Sie halten Ihr Fachwissen stets auf dem 
neuesten Stand

• Sie arbeiten flexibel aus dem Home-Office und 
sind regelmässig bei Ihren Kunden vor Ort.

Ihr Profil
• Verkäuferpersönlichkeit mit repräsentativem 

Auftreten
• Mindestens 5 Jahre Erfahrung im Aussendienst, 

idealerweise im Bereich Medizintechnik, 
Chirurgie oder Ästhetik

• Verhandlungssicheres Deutsch auf Niveau 
Muttersprache

• Englisch Grundkenntnisse
• Fahrausweis Kat. B
• Wohnort in der Schweiz im Verkaufsgebiet mit 

gültiger Arbeitsbewilligung

Wir bieten
• Attraktive, zukunftsorientierte Position in 

einem erfolgreichen Schweizer 
Medizintechnikunternehmen

• Hochwertige Produkte mit starker 
Marktposition

• Eigenverantwortliches Arbeiten mit viel 
Gestaltungsspielraum

• Umfassende Einarbeitung und kontinuierliche 
Weiterbildung

• Leistungsorientierte Vergütung, 
Firmenfahrzeug und moderne Arbeitsmittel

Sie sind
• Vertriebsorientiert, kontaktfreudig und 

souverän im Auftreten
• Begeistert von der Arbeit im medizinisch-

ästhetischen Umfeld
• Selbstständig, zielorientiert und gut organisiert
• Reisebereit innerhalb der Deutschschweiz




